nellemann machinery

KARCHER

Seaelger med huntergener

Til Nellemann Machinery s@ger vi den tdimodige seelger, der er udpraeget
hunter og har base i @stjylland. Du vil fG adgang til et naesten uopdyrket
marked med fokus pé ”Vej og Park”-segmentet, hvortil din opgave bliver at
saelge kvalitet og den langvarige relation.

Nellemann Machinery er en selvstaendig del af Nellemann koncernen. Nellemann Machinery
er blandt Danmarks stgrste leverandgrer af professionelle vej, park, landbrugs- og
entreprengrmaskiner.

Nellemann Machinery leverer til hele Skandinavien og forhandler de mest attraktive
produkter pa markedet.

Om stillingen generelt

| stillingen som saelger skal du arbejde primaert i @stjylland inden for segmentet Vej og Park. Du vil
have fokus pa salg af Karchers og Kubotas produkter, og forventes at veere selvkgrende efter en
grundigoplaringi Nellemann Machinerys processer og brede produktpalette.

| pvrigt forventes det, at du som salger kan:

e Tage bundlinjeansvar oglevere tallene for eget budget

e Vare en del af afdelingen i Viby, med mindst en ugentligarbejdsdagiafdelingen
e Passe ogudbygge laengerevarende kunderelationer

e Veare "Hands-on”

e Samarbejde med relevante eftermarkedsfunktioner
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Dine kvalifikationer

Du skal have en hunterprofil, ogevne at booke egne mgder og tilrette egen dag, ligeledes forventes
du at veere fortrolig med CRM-systemer, ligesom indrapportering af tal og aktiviteter, falder dig
naturligt.

Vigtigst for os er at finde den kandidat, der er klar til at investere det der skal til, fundamentet og
produkterne er der, du skal fa det til at leve. Vi forventer ikke ngdvendigvis den store erfaring fra
branchen, men har du det, kan det vaere en fordel.

Yderligere ses det som en klar fordel, hvisdu har:

e Envis teknisk forstaelse vil veere en fordel.

e Et kommercieltsyn pa forretning, og godt ksbmands skab

e Evnentil atarbejde selvstaendigt som var det din egen butik

o Kvalifikationer ogerfaringtil at kunne bega digi et professioneltforhandlingsmiljg
e Fortrolighed med sociale medier

Du tilbydes

Du vil treede ind i en virksomhed med fokus pa godt ksbmandskab og tilfredse kunder. Der er hgjt
til loftet og kort til toppen.

Du tilbydes en lgnpakke, der afspejler jobbets ansvar, og pa absolut konkurrencedygtige vilkar
indeholdene, bilordning, pensionsordning som bonuspakke.

Har vi veekket din interesse, sa hgrer vi gerne fra dig — ogsa selv om du matte have en anden
indgangsvinkel til jobbet, end den der passer 100% til det beskrevne.

Ansggning

Processen er i gang og vi holder samtaler Igbende, og afslutter processen, nar den rigtige kandidat
er fundet, sa vent ikke for lzenge. Savel spgrgsmal om proces som job kan rettes til Autosearch, Klaus
Schultz, ks@autosearch.dk, +45 2057 2062

CV samt ansggning bedes sendt til Autosearch, att.: Klaus Schultz pa ks@autosearch.dk

NB: Nér du sender din ansggning, giver du samtykke til, at den videresendes til anszettelsesudvalgets medlemmer, som er
forpligtet til at behandle den fortroligt. For naermere angdende GDPR, se venligst vores hjemmeside s- sgroup.dk/gdpr/
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